STRATEGIESESSIE - OVSOFTWARE

oOvVvSoftware

DISCOVERY WORKSHOP

Ontdek waar eigen
software nu loont.

In één dagdeel zie je waar je grootste kansen liggen en
waar je het beste begint.

Twee ontwikkelingen veranderen de keuze tussen zelf

bouwen en kopen:

Al-codegeneratie maakt eigen software voor je onderscheidende
processen weer betaalbaar.

Al-gedreven features ondersteunen nu werk dat oordeel en
ervaring vraagt, zoals inschatten, herkennen en vergelijken.

Juist daar dwingt een standaardpakket je in een
gemiddelde werkwijze, en lekt er tijd, kennis en marge
weg. De vraag is niet 6f hier kansen liggen, maar welke
voor jou het meest oplevert.

WAAROM JUIST NU
Jarenlang was kopen bijna altijd het verstandigst. Dat verschuift, en daarom is dit het

moment om te kijken waar het voor jou loont.
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Kopen was lang
het verstandigst

Zelf bouwen gold als duur en
risicovol, dus koos je een
standaardpakket, ook voor

processen waarin je eigenlijk
uniek bent.
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Nu kantelt de afweging

Al-codegeneratie verlaagt de
kostprijs van bouwen drastisch
en blijvend. Eigen

software wordt weer
aantrekkelijk, juist op je
onderscheidende processen.
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Er komt een bron bij

Al-gedreven features
ondersteunen nu werk met
variatie en oordeel. Samen
leveren die twee een nieuwe
laag kansen op.

%9 Standaard blijft prima waar standaard volstaat. De vraag “zelf maken?” stel je alléén
bij de processen waarin je je onderscheidt, en daar gaat deze sessie over.

VOOR WIE (h Directie & MT
Voor elke organisatie die voelt dat haar standaardsoftware tekortschiet op de
processen waar ze zich onderscheidt en die wil weten waar de nieuwe techniek £ IT &data
concreet waarde oplevert. Sectoronafhankelijk: van machinebouwer tot
dienstverlener, groothandel of zorg. Overal waar passende of eigen software beter

. ) 2 Proceseigenaren
aansluit dan een standaardpakket, of waar Al-inzet veel waarde toevoegt.
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ZO ZIET EEN DAGDEEL ERUIT

DISCOVERY WORKSHOP - HET DAGDEEL

Drie uur, op locatie, met je eigen mensen aan tafel. Geen huiswerk vooraf, want we halen de inhoud tijdens de

sessie boven.

AFTRAP DE OOGST DE WEGING
Scherp waarom Zicht op de pijn Onderbouwde

Je snapt waarom dit Je weet welke keuze

nu speelt en wat de processen je remmen Je weet welke kansen
nieuwe techniek voor en waar tijd, kennis en écht de moeite waard
jou kan betekenen. marge weglekken. zijn, onderbouwd in

WAT JE OVERHOUDT

Een scherpe kaart
van je kansen

Je processen afgewogen

op waarde en
haalbaarheid: visueel
en gedeeld.

Eén helder startpunt
Het project waar je het
beste begint, met de
redenering waarom daar.
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plaats van op gevoel.

Een geprioriteerde
shortlist

Per kans de pijn die het
wegneemt, de waarde en
de haalbaarheid.

De kaart is van jou

Ook zonder vervolg met
OVSoftware. We sturen je
een nette terugkoppeling.
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HET BEELD DE KEUZE

Je eigen Een helder
kansenkaart startpunt

Je ziet in één Je vertrekt met één
oogopslag waar je duidelijk startproject
grootste kansen liggen. en een concrete

vervolgstap.

JULLIE EIGEN KAART
Het kansenkwadrant

Hier beginnen
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HAALBAARHEID

Geen businesscase, maar een scherpe
richtingbepaling met een duidelijk
startpunt rechtsboven.

WAAR DE DISCOVERY WORKSHOP PAST IN ONZE WERKWIJZE

De breedste, laagdrempeligste eerste stap in de werkwijze van OVSoftware. Het geeft je helderheid, daarna kies je zelf of

en hoe je verder gaat.

STAP 1 - ORIENTEREN

Discovery Workshop

Waar liggen de kansen, en
waar begin je?

© Je bent hier

STAP 2 - SCHERP

MAKEN

Solution Scoping

Eén kans uitgewerkt:
klikbaar concept en een

STAP 3 - BEWIJZEN STAP 4 - BOUWEN
Proof of Value Productie + Managed
We laten in het klein Software Platform
zien dat het werkt, met In productie, en daarna
echte data. beheerd en

onderbouwde

businesscase.

Plan een vrijblijvend
gesprek met Kay.

We kijken samen of de Discovery Workshop bij je past en

doorontwikkeld.

Kay Lankheet

Managing Director, OVSoftware

prikken meteen een datum. Geen verkooppraatje, want aan Q, 0653284852

het eind heb je sowieso je eigen kansenkaart in handen.

v Geen voorbereiding nodig

v Vrijblijvend kennismaken

3 kay.lankheet@ovsoftware.com

Plan een gesprek ->

v De kaart is van jou



